
Por que algumas pessoas falham no marketing na Internet
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Por que o fracasso às vezes
Acontece


Entrar no marketing da Internet é como entrar no negócio por si mesmo. O que muitas pessoas não conseguem perceber é que os mesmos tipos de obstáculos e desafios que as pessoas enfrentam quando entram no negócio off-line são os mesmos obstáculos e desafios que podem enfrentar on-line, exceto em um formato diferente. Se você tiver dificuldade em vender itens em uma loja convencional, não pense que colocar um site na World Wide Web o transformará em uma super vendedora instantânea. Não vai. Em vez disso, procure se tornar uma pessoa de negócios melhor, aproveitando as práticas básicas de negócios e transferindo essas habilidades on-line para obter sucesso.

SUA ATITUDE É METADE DA BATALHA

O negócio é uma competição, assim como o esporte. Você não sai para o campo de jogo assumindo que seu time perderá. Você não deixa alguns contratempos azedar você em todo o jogo. Você dá tudo de si até que o árbitro apite e o jogo termine. Então, há tempo para lamentar, mas até então, o jogo sempre pode ser revertido no último minuto.

Ter uma atitude positiva quando você entra no marketing na Internet é essencial, assim como quando você está competindo no esporte. Se você pensa que irá falhar, você irá. Não há profecia auto-realizável melhor do que alguém que, sem entusiasmo, entra nos negócios apenas para inventar desculpas por que os negócios fracassaram. Não falhou depois que eles começaram a fazê-lo. Falhou no minuto em que eles não acreditaram em si mesmos. Se você deseja que a resistência e a persistência entrem no marketing na Internet e sejam bem-sucedidas, você precisa entender que haverá contratempos, mas precisa usar tudo como experiência de aprendizado para finalmente cruzar a linha de chegada como vencedor.

COMPREENDE SUAS FORÇAS E Fraquezas

Toda empresa é um reflexo do proprietário que a cria, e o marketing na Internet não é diferente. Se a sua força está na estruturação de uma linha de produtos e não nas vendas, você precisa atrair pessoas da sua equipe que possam cobrir a fraqueza, enquanto você cobre a força. Sente-se agora e avalie cuidadosamente todas as empresas que você criou no passado. Em que você era bom? No que você falhou? Aprender com o fracasso é a chave do sucesso. As pessoas que falham em aprender com seus erros, como se diz, estão fadadas a repeti-los. Portanto, você já tem uma história fértil de quais tipos de
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obstáculos que você pode encontrar neste novo empreendimento e pode preparar um plano alternativo para ultrapassá-los antes mesmo que eles ocorram.


Expectativas falsas podem tropeçar em você

Se você já ouviu falar que pode ganhar muito dinheiro na Internet, é verdade. Você pode. Você vai fazer isso imediatamente? Enquanto algumas pessoas parecem ter feito isso da noite para o dia, a verdade é que elas reuniram essas habilidades ao longo do tempo até que, um dia, tudo se juntou a elas. Se você acha que tudo o que precisa fazer para ganhar dinheiro na Internet é criar um site e esperar que as pessoas apareçam, você tem um conjunto de falsas expectativas que são completamente irrealistas. Aqui estão os três maiores equívocos do marketing na Internet que só levarão ao desapontamento se não forem temperados com algum senso comum.

VOCÊ PODE SAIR DO SEU TRABALHO QUANDO INICIAR

Se você tem um emprego, mantenha-o. Marketing na Internet é melhor aprendido como um lado
negócios até que se torne mais rentável. A menos que você seja independente
rico, você vai querer uma fonte estável de renda enquanto obtém
mais experiência na vida real com a Internet e com ganhar dinheiro online.
Estabeleça algumas metas monetárias, mas não as torne tão estranhas que

desmoralizá-lo em vez de inspirá-lo. Você quer fazer um extra
US $ 500 / mês? Se sim, você tem uma estratégia planejada para obter essa renda.
Depois de atingir uma meta, aumente. No momento em que você está fazendo o seu trabalho
oferece-lhe, saia! Então, você está no ponto crucial de aprender a aumentar o zoom
a pequena quantidade de dinheiro que seu trabalho oferece.

Não leva muito tempo para aprender

O marketing na Internet é um campo empolgante para aprender, e se você o amarrar à sua paixão, parecerá um aprendizado divertido e não uma lição de casa. No entanto, se você acha que tudo o que precisa fazer é aprender a criar um blog, isso é apenas o mínimo. Você terá que aprender como obter tráfego para o blog e, em seguida, ter as ofertas certas para gerar receita com o blog. Não são apenas os aspectos técnicos da criação de um site que levam tempo para aprender. É a arte do marketing on-line, que é ainda mais importante, que levará algum tempo para aprender. Espere que haja algum trabalho e tempo envolvidos, e não desanime se, a princípio, você não ganhar um único centavo e passar algumas semanas simplesmente aprendendo as cordas.
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CONSTRUA E ELES VIRÃO

Isso pode ter sido verdade há cinco anos, mas hoje a Internet está cheia de sites concorrentes. Não espere que você possa simplesmente criar um blog ou site, e as pessoas irão para ele. Muito provavelmente, você começará com um ou dois visitantes por dia e precisará tomar medidas para atrair tráfego de volta ao site. É aí que começa a aprender a arte do marketing.


Tentando Ser Perfeito Demais

A primeira coisa que você deve se lembrar sobre a Internet é que você não precisa ser perfeito para começar a progredir no marketing na Internet. Você só precisa ter um nicho sólido, uma presença on-line para expor esse nicho e tráfego direcionado para a demografia escolhida. Isso significa que, por mais que seja bom ter um site chique, colorido e perfeito, não é tão importante quanto o seu marketing. Em vez de gastar milhares de dólares montando um site muito complexo, pense em sites simples e rápidos que você pode montar rapidamente e muitos de cada vez, se necessário. Até que você saiba qual nicho será rentável para você, experimente vários sites de uma só vez, que são rapidamente montados, não custam muito para hospedar ou manter e podem ser facilmente descartados, caso se mostrem perdedores. .

SEU NICHO NÃO TÃO QUENTE

Prenda sua paixão a um nicho lucrativo e suas chances de sucesso aumentam dramaticamente. Faça uma pequena pesquisa antes mesmo de escolher um nome de domínio para decidir em qual nicho você deseja atingir. Dessa forma, mesmo antes de instalar um pedaço de código HTML em seu site, você tem uma boa idéia de quanto sucesso esperar razoavelmente e evita os perdedores antes de gastar muito tempo com eles. Depois de escolher um tópico ou nicho de seu interesse, você pode conferir a competição inserindo termos de pesquisa relacionados ao seu nicho no Google. Veja alguns desses sites e confira-os no quantcast.com. Ele lhe dará uma idéia da demografia do site e se eles podem atrair olhos suficientes para comercializar razoavelmente o nicho. Preste atenção aos tipos de produtos e serviços que apelam para essa demografia. Pense em como você pode comercializar para o mesmo nicho, enquanto dá um toque único a ele. Depois de ter algumas possibilidades, comece a ver quais nomes de domínio estão disponíveis no mercado.

SEU NOME DE DOMÍNIO MANGLED
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Escolha um nome de domínio descritivo de nível superior que seja fácil de lembrar, que não seja fácil de digitar. Evite hífens e outros caracteres estranhos, se puder, pois é muito difícil lembrar as pessoas. Faça de tudo uma palavra. Vá para GoDaddy.com e veja se o nome do domínio está disponível. Você pode ter problemas para obter domínios de uma e duas palavras, pois esses itens foram esgotados. No entanto, um domínio de três palavras ainda é uma boa escolha e você pode obtê-los com muito mais barato por meio de registradores de nomes de domínio online. Escolha alguns bons nomes de domínio representativos de seus nichos e obtenha um pacote para hospedar seu site também.

HOSPEDAGEM CARA E SEM CARACTERÍSTICAS

Existem vários hosts da Web por aí que oferecem pacotes para um site básico com comércio eletrônico limitado, e eles também incluem esse serviço. Enquanto você aprende como fazer todo esse site, é melhor você pegar um pacote que cria um site rapidamente, sem muita curva de aprendizado da sua parte. Você pode fazer isso criando um blog, o que qualquer um pode fazer, usando o Wordpress.org. Sites de hospedagem como o Dreamhost.com oferecem instalações instantâneas dos pacotes mais populares, sem a necessidade de aprender uma única linha de código. Pague antecipadamente por um ano e, em alguns casos, evite encargos extras, incluindo taxas de instalação. Dessa forma, você não será cobrado mensalmente e, se o site falhar, poderá simplesmente deixá-lo expirar e passar para um site mais lucrativo.

DESENVOLVIMENTO DO SITE COMPLICADO

Se você ainda está preocupado com o que fazer para criar um site e precisa de um pouco de treinamento em HTML, por que não contratar alguém para lhe mostrar? Não há razão para você ter que fazer tudo sozinho por todo esse processo e, o que você não sabe, deve contratar. A idéia é criar o maior número possível desses sites básicos e gerenciá-los de maneira razoável, até que você saiba se consegue direcionar tráfego suficiente para torná-los lucrativos. Não se preocupe se eles não parecerem perfeitos; basta levantá-los rapidamente. Se você está preocupado com a aparência, confira o Twitter. Ele possui uma das interfaces mais básicas e mais feias do mundo, mas existem milhões de usuários neste site. Você quer que seu site pareça profissional, mas não tão perfeito que gaste uma fortuna chegando lá. Mantenha-o simples, coloque-os rapidamente e faça-o rapidamente.

NÃO ATUALIZANDO FREQUENTEMENTE O SUFICIENTE

Depois de instalado, é necessário atualizar o conteúdo com bastante frequência para manter as pessoas voltando ao seu site. Se você atualizar apenas uma vez por mês, as pessoas esquecerão rapidamente de voltar com você e você perderá tráfego em vez de obtê-lo. Se você receber bloqueio de escritor e simplesmente não atualizar o conteúdo do seu site, corre o risco de deixar seu site obsoleto. Você pode contratar ghostwriters para adicionar conteúdo aos seus blogs e sites por uma pequena taxa.
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NÃO USANDO SEO

Saiba o que você pode sobre SEO (Search Engine Optimization). Dessa forma, quando você contrata alguém para escrever conteúdo, ele pode incluir técnicas de SEO para torná-lo amigável ao mecanismo de pesquisa, adicionando palavras-chave que atraem visitantes ao seu site e que ganham dinheiro. Este é o primeiro passo para otimizar seu site para que ele se torne não apenas popular, mas também lucrativo. Sem um plano para ganhar dinheiro com o site, nunca será um sucesso em marketing na Internet.


Não ter uma pista Como ganhar dinheiro

Em uma loja de tijolo e argamassa, tudo o que o proprietário de uma empresa faz é expor sua mercadoria, fazer uma pequena publicidade e, se ele / ela tiver uma localização boa o suficiente, os compradores chegarão. Adotar essa abordagem é mortal online. Não ter um plano sólido para ganhar dinheiro com o site foi o principal motivo das maiores falhas do colapso das pontocom e ainda é um grande erro para iniciantes. Como você espera ganhar dinheiro com seu site? O marketing na Internet é sobre como ganhar dinheiro, então, se você não tiver um plano, planeja falhar.

ESCOLHA BONS PRODUTOS E SERVIÇOS

A primeira idéia que vem à mente sobre maneiras pelas quais os empresários podem ganhar dinheiro é oferecer um produto ou serviço. Isso é ótimo! Você deve incluir seus produtos e serviços em seu site, bem como as ofertas de afiliados que oferecem comissões pela venda de produtos e serviços de outras pessoas em seu site. Você deve ser um pouco seletivo quanto aos tipos de produtos e serviços oferecidos no site, para que eles correspondam aos dados demográficos das pessoas que o visitam. Você não pode comercializar produtos de alta qualidade para pessoas de baixa renda. Lembre-se sempre de sua demografia ao escolher os produtos e serviços que você oferecerá.

NÃO COLOCANDO OFERTAS SUFICIENTES

Se você oferece apenas um ou dois produtos, depois que seu público os compra, o que acontece a seguir? Certifique-se de ter muitos produtos e serviços em sua programação, para que, independentemente de quanto seu público compre, sempre haja algo novo para considerar a compra. Ter poucas ofertas é uma das muitas maneiras pelas quais você pode falhar em obter uma renda significativa com seu site.
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OFERECENDO COISAS QUE VOCÊ NÃO TEM EXPERIÊNCIA COM

Tenha muito cuidado ao começar a listar ofertas de afiliados em sua linha de produtos e serviços. Sua reputação está em jogo, mesmo que você não seja o único a fornecer o produto e seja apenas o vendedor que faz a oferta. As melhores ofertas para colocar em seu site são aquelas com as quais você tem alguma experiência ou tem muita confiança na pessoa que as vende. Você não deseja fazer ofertas que resultem em reivindicações fraudulentas e / ou que deixem seus clientes insatisfeitos. Você será o culpado, não o criador ou fornecedor desconhecido do produto. Seu site é representativo do seu bom nome. Faça o possível para manter sua reputação o mais limpa possível e ouça atentamente os comentários dos clientes sobre as ofertas dos afiliados. Remova qualquer um que não corresponda à sua retórica.


Opções de dinheiro não expansível

Vender produtos e serviços é apenas uma maneira de ganhar dinheiro online. Você pode até achar que não é a maior parte de sua renda se o site ficar muito popular. Tente expandir seus recursos de ganhar dinheiro para não se limitar a um modelo físico de venda apenas de um produto ou serviço. As pessoas ganham dinheiro online de várias maneiras diferentes. É importante entender esses modelos e implementá-los para expandir as formas de aumentar seu potencial de renda.

DOIS TIPOS DE MARKETING AFILIADO

Ao entrar no marketing de afiliados, você verá muitos modelos de pagamento por clique ou pagamento por venda disponíveis para escolher na sua rede de afiliados, sendo o mais popular o programa PPC do Google AdSense. Essas ofertas dependem das pessoas que acessam seu site e clicam nos links que você configurou. Uma oferta de pagamento por clique (PPC) pagará no máximo alguns dólares pelo clique e, geralmente, alguns centavos para cada vez que uma pessoa clicar em um link. Um pagamento por venda pagará uma comissão percentual que depende da oferta do afiliado, mas é muito mais difícil de gerar devido à ação solicitada, ao concluir uma venda. Juntamente com as ofertas de PPC, existem ofertas de afiliados de custo por ação (CPA) que podem gerar receita com seu site. Essas ofertas pagam muito melhor que o PPC e solicitam apenas que uma ação específica seja executada pelo visitante, que pode ser preencher uma pesquisa, adicione o e-mail a um formulário de inscrição ou aceite um boletim informativo. A ação também pode ser uma venda, mas há muitas ofertas de CPA que buscam apenas leads de vendas, não vendas reais. Estes são muito mais fáceis de comercializar no seu site e geram mais receita porque o visitante não está sendo solicitado a comprar nada, mas apenas para concluir alguma ação que acabará colocando dinheiro no seu bolso, mesmo que isso não seja diretamente óbvio para o visitante .



Page 7


NÃO EXPLORAR OUTRAS FORMAS DE GANHAR DINHEIRO

Você pode ganhar dinheiro através do espaço publicitário em seu site. Se o site se tornar muito popular, os anunciantes farão uma fila para colocar o anúncio ou banner em sua página e fornecerão uma remuneração mensal para essa exposição. Isso pode acontecer com sites tradicionais e também com blogs. Essa é apenas outra maneira de explorar o site necessário para gerar renda sem fazer muito trabalho adicional.

Você pode ganhar dinheiro instalando mecanismos de pesquisa que pagam toda vez que alguém pesquisar no seu site. Você também pode configurar uma área de associação onde é fornecido conteúdo especial aos membros por uma taxa mensal. Você pode oferecer cupons de desconto no seu site para as empresas offline e reduzir o custo da impressão offline, criando mais dinheiro no seu orçamento de varejo. Existem muitas maneiras de ganhar dinheiro online diferentes do que você conhece atualmente.


Sem pipeline de vendas
Delineado

Mesmo com todas essas ofertas alinhadas, se você não tiver um plano para o que apresentar primeiro, pode ficar um pouco confuso, tanto para você quanto para o cliente em potencial. On-line, você precisa planejar um pipeline de vendas e sempre manter alguma oferta na frente de seu cliente em potencial. Você deve saber o que eles viram antes e o que vão ver a seguir. Você deve planejar e entender como a demografia também afetará seu pipeline. Depois de ter uma lista de e-mails com os nomes das pessoas que concordaram em ser comercializadas, cabe a você garantir que elas ouçam sobre você e sua empresa regularmente. Não é como uma loja de varejo comum, onde eles podem ter a chance de ir ao seu site para comprar algum item específico. Em vez disso, eles estarão pulando por toda a Web, e, a menos que você os puxe repetidamente para o seu site, em breve eles esquecerão tudo sobre você. O pipeline de vendas, portanto, serve a dois propósitos: é informativo e é para vendas.

VÁRIAS LISTAS DE CONTATO DIFERENTES

Para todos os seus sites, você pode ter uma lista de contatos principal que envia e-mails com informações sobre onde você está e para onde está indo sua empresa. Ele pode discutir interrupções nos negócios e outras questões processuais que não têm nada a ver com vendas. Eles podem ser divertidos, mas geralmente são usados ​​com o objetivo de transmitir informações vitais que todos em todas as suas listas precisam conhecer.
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Depois disso, cada site deve ter suas próprias listas de contatos e ser categorizadas com base na demografia. Se você possui um grupo de produtos e serviços em três camadas, com renda baixa, média e alta, deve separar os endereços de e-mail das pessoas com base nessas informações e comercializar produtos diferentes dessas categorias para o grupo certo. Se você não souber a que grupo demográfico eles pertencem, coloque-os na faixa de baixa renda até que eles realmente comprem um produto e tenham uma ideia melhor. De vez em quando, ofereça a eles um produto do próximo grupo para ver se eles mordem. Então, se eles morderem, mova-os para a nova lista e comercialize esses produtos regularmente.

PLANEJE O PIPELINE DE VENDAS TODO O ANO

Agora você deve ter uma boa idéia de quando está enviando e-mails, para quem está enviando e quais produtos e serviços estão sendo oferecidos em suas campanhas por e-mail e online. Você deve saber quando uma promoção de férias está em ordem e o que você planeja fazer para gerar renda. Parece muito trabalho, mas tornará a operação do seu site mais suave e lucrativa no final.
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Não promove seu site

Falamos sobre a falsa expectativa de que, se você construí-lo, eles virão. Colocar vários depósitos de dinheiro para gerar receita com o site quando os visitantes chegarem é apenas o primeiro passo. Você também precisa promover fortemente o site para que os visitantes apareçam. Como uma única pessoa on-line, você não tem os mesmos recursos para anunciar uma campanha massiva na televisão, rádio e papel de jornal. Em vez disso, suas escolhas serão limitadas ao que você pode fazer online. Prepare a bomba começando a tocar sua própria buzina tão rapidamente quanto os locais subirem. Tenha uma campanha de marketing configurada para distribuir o conteúdo; quando o site for publicado, você poderá iniciar a promoção. Aqui estão alguns métodos simples que você pode usar para promover seu site online.

CONFIGURAR ASSINATURAS DE E-MAIL

Configure endereços de email diferentes para cada site e adicione uma assinatura automática que promova o site ou um produto ou serviço recentemente apresentado, oferta de CPA ou qualquer outra coisa que possa gerar lucro para você. Agora, quando as pessoas enviam um email para o site e você responde, a assinatura é inserida e promove automaticamente algo de valor para você e seu cliente.

ENVIAR COMUNICADOS DE IMPRENSA

Escreva boletins de imprensa para todos os novos produtos e serviços que você oferece e certifique-se de ficar on-line e adicioná-los aos sites de boletins de imprensa. Você pode comprar um serviço que terá um comunicado de imprensa e publicará em vários sites. Contanto que você tenha seu endereço da Web e o que está oferecendo, é uma ótima maneira de promover toda a Web e obter mais tráfego para o seu site.

ESCREVA ARTIGOS INFORMATIVOS

Você também pode enviar artigos informativos para diretórios de artigos gratuitamente. Se você escrever um ótimo artigo e chamar muita atenção, poderá gerar muito tráfego para o seu site. Na caixa do recurso incluída nesses artigos, você tem permissão para postar dois links. Escolha o que você anuncia lá com cuidado e não se esqueça de manter-se dentro dos termos do contrato do site para esses links.

ATUALIZE SUAS REDES SOCIAIS

Use um serviço automático como o Ping.fm para enviar atualizações de status de novas ofertas para todas as suas redes sociais. Dessa forma, você centraliza essas funções, mas ainda assim divulga a todos.
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Não acompanhando resultados

Depois de todo esse trabalho, você provavelmente terá uma idéia se suas estratégias estão funcionando, não acompanhando a linha de fundo. Essa é apenas a maneira muito básica de acompanhar seu sucesso no marketing na Internet. As três principais coisas que você deseja acompanhar para melhorar ainda mais os resultados são tráfego, conversões e eficácia de marketing.

TRÁFEGO

Seu site rastreará o tráfego por meio de visitantes únicos e acessos ao site, além de outras estatísticas. Embora seja uma boa maneira de saber o quão popular é o seu site, ele diz muito pouco sobre a origem dos principais fluxos de tráfego. Analisando mais detalhadamente, você vê quais países oferecem mais hits e quais sites também. No entanto, se você estiver testando uma promoção específica, ela realmente não será exibida, a menos que você use um encurtador de URL que rastreará quantos hits específicos desse link apareceram em dias diferentes. Inclua técnicas para visualizar o tráfego e analisá-lo da maneira mais possível.

CONVERSÕES

Conversões geralmente se referem à conversão de um visitante em um cliente. No entanto, se você estiver usando ofertas de CPA, poderá apenas convertê-las em alguém que conclua uma ação que entregue dinheiro ao seu bolso. Você pode querer uma área gratuita onde as pessoas se inscrevam e convertam de um visitante anônimo para alguém com uma conta de email. Existem inúmeras conversões que podem mostrar o desempenho do seu site e onde ele precisa de mais trabalho.

EFICÁCIA DE MARKETING

Quando você faz campanhas por email, não seria legal saber quantas pessoas abriram seus emails e clicaram em suas ofertas? Usando um sistema como o Aweber.com, você pode automatizar seu pipeline de vendas e também rastrear a eficácia de suas campanhas de email, até os emails e links que receberam mais atenção.

Isso ajuda você a começar a reconhecer o que funciona com seu público e o que não funciona.

O teste dividido é outra maneira de testar a eficácia do marketing de diferentes páginas de vendas. Isso também pode ser feito com o marketing por email, mas é frequentemente usado com páginas da Web. A idéia é configurar duas versões diferentes de uma oferta de vendas e enviar metade do tráfego para uma página da Web e a outra metade para a outra página da Web. O que tem uma melhor taxa de conversão é o melhor anúncio, mesmo se tudo o que foi alterado foi um título ou a posição de um "Compre agora!" botão.
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Indo sozinho

A pior coisa que um profissional de marketing da Internet pode fazer é seguir sozinho. Seja tentando fazer tudo manualmente e não usando ferramentas para tornar o processo mais eficiente, falta de rede ou falha em ouvir os especialistas que foram antes dele, seguir sozinho é uma receita certa para angústia e grande decepção . Há uma curva de aprendizado acentuada, mas existem tantas ferramentas, fóruns e especialistas por aí que ajudam a dar uma mãozinha que é realmente triste quando alguém tenta fazer as coisas da maneira mais difícil.

TOMAR VANTAGENS DE FERRAMENTAS ONLINE

Discutimos várias ferramentas ao longo deste breve relatório. Existem muitos outros apenas esperando para ajudá-lo com o trabalho de automatizar tarefas diárias importantes. Uma vez estabelecidos, eles liberam tempo que você pode gastar em outro lugar, aumentando sua produtividade. Pode demorar um pouco para aprender a implementar as ferramentas, mas quanto mais cedo você as aprender e implementá-las, menos tempo você perderá fazendo as coisas manualmente a partir de então.

REDE O TEMPO TODO

A Internet facilitou a facilidade de conhecer novas pessoas online. Você desejará freqüentar fóruns de marketing na Internet, como o Warrior Forum emwww.warriorforum.com, e contribuir para o grupo. Você pode ler alguns dos os mesmos problemas que você está enfrentando e como as pessoas os estão resolvendo. Você pode postar suas próprias perguntas e obter respostas de especialistas on-line.

O mesmo acontece com as redes sociais. Você pode atrair pessoas que estão no seu nicho e ver o que estão fazendo para criar seus negócios on-line. Seja amigo ou siga o maior número possível de profissionais de marketing na Internet, observe como eles se promovem online e copie-os. Freqüentemente, ao visualizar o que eles estão fazendo, você obtém ótimas idéias para implementar em seus próprios sites.

OUVIR OS PERITOS

Vá para onde os especialistas estão e ouça com atenção. Não basta ouvir, mas também ouvir. Saia e implemente parte do que eles estão promovendo e veja se realmente funciona ou não. Algumas coisas vão funcionar para você e outras não, mas não culpe as ferramentas ou os especialistas. Pode ser que seu público ou nicho seja muito diferente do que esses métodos foram usados ​​antes. Sempre personalize tudo o que ouvir nos seus próprios sites e nichos. Leve em consideração que tudo que você ouve tem valor, mas será você quem decide
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exatamente como ele pode funcionar com suas práticas e sites de marketing na Internet. Ao discriminar cuidadosamente entre o que funciona e o que não funciona para você, você mantém um controle rígido sobre as informações disponíveis e aprende a peneirar o ouro da areia muito rapidamente. Se você puder encontrar alguém que realmente o excite e entenda seu nicho, veja se eles oferecem um programa de orientação ou treinamento. Esses tipos de programas podem ser caros, mas podem literalmente colocá-lo em ação e ajudá-lo a alcançar em um ano o que pode levar alguns anos. Apenas tome cuidado para escolher treinadores respeitáveis ​​e sempre ficar de olho nos resultados.
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